4

Условия отбора контрагентов для заключения договора поставки продовольственных/непродовольственных товаров
Принципы отбора поставщиков. 
Основными принципами отбора является прозрачность, открытость, законность, свобода волеизъявления, взаимовыгодное сотрудничество. Выбор потенциального поставщика зависит от результатов комплексной оценки как самого поставщика, так и представленного им коммерческого предложения.
Требования, предъявляемые к поставщику.
1. Поставщик должен:
- осуществлять законную предпринимательскую деятельность, соблюдать требования законодательства РФ;
- иметь квалифицированный персонал, оборудование, наличие в штате (привлеченных на постоянной договорной основе) нескольких машин для оперативной доставки в точки продаж, активы и разрешения, необходимые для исполнения принятых по договору обязательств;
- в случаях, предусмотренных законодательством РФ, иметь специальное разрешение (лицензию), необходимое для осуществления деятельности.
2. Конкурентоспособность предложенной цены товара и иных условий поставки в сравнении с уже имеющимися условиями поставки аналогичного продукта и с коммерческими предложениями других поставщиков.
3. Стабильность производства, постоянство поставляемого ассортимента и его высокого качества.
4. Конкурентная логистика, в том числе, работа по согласованному графику, соблюдение логистических требований и требований к документообороту.
5. Хранение и транспортировка товара производится в соответствии с требованиями законодательства.
6. Поставщик не должен:
- участвовать в судебных разбирательствах со стороны ответчика;
- находиться в какой-либо стадии банкротства;
- быть участником исполнительного производства со стороны должника;
- состоять в реестре недобросовестных поставщиков.
Требования, предъявляемые к товарам.
1. Товары должны быть высокого качества, безопасными для здоровья, иметь подтверждение гарантии качества (документы, подтверждающие качество товара его происхождение и состав должны быть заверены синей печатью поставщика).
2. Предлагаемый товар должен соответствовать ассортименту реализуемой в наших магазинах продукции.
3. Товар, его маркировка и упаковка, должны соответствовать требованиям законодательства.
4. Упаковка товара должна обеспечивать сохранность его потребительских свойств согласно установленным и возможным условиям транспортировки, хранения и реализации.
Обстоятельства, которые могут повлечь отказ от возможности сотрудничества/повлечь прекращение сотрудничества:
1.	Ведение в отношении Поставщика процедур банкротства (с учетом конкретных обстоятельств дела о банкротстве и предполагаемых условий сотрудничества);
2.	Наличие судебных споров с участием Поставщика, претензий третьих лиц, включая претензии со стороны органов, осуществляющих контроль и/или надзор за деятельностью Поставщика (в том числе налоговых органов), претензии со стороны потребителей к производимому и/или поставляемому Поставщиком товару, факты нарушения Поставщиком требований действующего законодательства;
3.	Сведения о неоднократных нарушениях со стороны Поставщика договоров поставки товара, заключенных с иными контрагентами Поставщика;
4.	Предоставление Поставщиком заведомо недостоверной информации, т.е. информации, о несоответствии действительности которой Поставщик знал или должен был знать;
5. Наличие задолженности перед работниками, бюджетом и (или) иными контрагентами.
Процедура (порядок) отбора: 
Коммерческие предложения принимаются к рассмотрению исключительно в письменном виде. Свое предложение потенциальный поставщик должен  направить на электронную почту: postavkasmk@litra-beer.ru. Срок рассмотрения предложения составляет 30 рабочих дней. В случае, если с Вами не связались по истечении вышеуказанного срока, направленное предложение было отклонено.
[bookmark: _GoBack]Перечень документов, запрашиваемых у Контрагента:
Одновременно с коммерческим предложением поставщик направляет на электронную почту: postavkasmk@litra-beer.ru документы (в виде заверенных копий):
· Лицензия на осуществление лицензируемого вида деятельности;
· Сертификаты качества на продукцию;
· Описание продукции;
· Каталог и прайс-лист товара;
· Годовая бухгалтерская отчетность;
· Сведения о штатной численности;
· Сведения о репутации на рынке за последний год;
· Сведения об опыте работы;
· Информация о том, является ли предполагаемая сделка крупной;
· Сведения о составе основных средств;
· Справка об отсутствии задолженности по налоговым платежам;
· Справка за подписью руководителя и главного бухгалтера об отсутствии задолженности по заработной плате перед работниками.
Для юридических лиц:
· Выписка из Единого государственного реестра юридических лиц, сроком действия в течение одного месяца со дня получения;
· Свидетельство о государственной регистрации юридического лица (свидетельство о внесении записи в единый государственный реестр для юридических лиц, зарегистрированных до 01.07.2002 г.);
· Свидетельство о постановке организации на учет в налоговом органе;
· Устав организации с обязательным содержанием отметки налогового органа о регистрации;
· Решение/протокол о назначении/избрании руководителя организации – единоличного исполнительного органа (Генерального директора, Директора), действующего от имени организации;
· Приказ руководителя организации – единоличного исполнительного органа (Генерального директора, Директора) о вступлении в должность;
· Приказ руководителя организации о назначении главного бухгалтера (возложении обязанности по ведению бухгалтерского учета);
· доверенность лица, подписывающего Договор (в случае если лицо действует по доверенности);
· Карта клиента, содержащая следующую информацию: полное наименование фирмы, юридический адрес, фактический адрес, телефон, адрес эл. почты, ИНН, справка о средней численности на предприятии, банковские реквизиты (расчетный счет, наименование банка, корреспондентский счет, БИК), фамилию и имя исполнительного органа (директор) и главного бухгалтера (карта заверяется печатью и подписью директора и главного бухгалтера);
Для Индивидуального предпринимателя: 
· паспорт гражданина РФ – 1,2 страницы. 
· Свидетельство о регистрации физического лица в качестве ИП (лист записи ЕГРИП);
· Свидетельство ИНН;
· Нотариальная доверенность на лицо, подписывающее Договор (в случае если лицо действует по доверенности);
· Карта клиента, содержащая следующую информацию: полное наименование ИП, адрес регистрации, фактический адрес, телефон, адрес эл. почты, ИНН, справка о средней численности на предприятии, банковские реквизиты (расчетный счет, наименование банка, корреспондентский счет, БИК), фамилию и имя главного бухгалтера (карта заверяется печатью и подписью ИП и главного бухгалтера);
· Выписка из ЕГРИП, сроком действия в течение одного месяца со дня получения;
Существенные условия договора поставки:
Рекомендуемый к заключению Договор Вы можете найти в соответствующем разделе сайта.
Договор поставки, должен в обязательном порядке содержать сведения:
· предмет договора;
· гарантии качества и порядок предъявления претензий;
· стоимость товара, форма ее исчисления, порядок изменения;
· порядок расчетов, их форма и сроки;
· способы доставки, требования к процедуре перевозки, условия проведения погрузки/разгрузки;
· о таре и упаковке поставляемого товара;
· условия приемки товара;
· разделение пределов ответственности за товар;
· права и обязанности сторон;
· ответственность за неисполнение условий договора;
· порядок разрешения споров в претензионном порядке и в судебном порядке;
· порядок действий при наступлении форс-мажорных обстоятельств;
· срок действия договора;
· адреса и реквизиты сторон.
К договору поставки обязательно прилагается спецификация, содержащая подробную информацию о поставляемом товаре, а также, в случае необходимости, сведения об адресах торговых точек и графике поставки товара.

